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CONCLUSIONES




» Identificar las herramientas financieras
disponibles en Ecuador para emprendedores.

» Analizar ventajas y desventajas del grado de
adopcion de cada una de estas herramientas
para promover la creacion de EBTSs.
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QUE SON LAS EBTs?

4

Aquellas cuyos productos o servicios dependen de la aplicaciéon del
conocimiento cientifico o tecnolégico, o bien cuya produccidn incorpora un
componente tecnologico como fuente de ventajas competitivas (Allen, 1992).

No mas de 25 anos de edad que se basan en la explotacion de una innovacion o
invencion que implica un riesgo tecnoldgico sustancial (Storey y Tether, 1998).

Aquellas empresas que tienen como fin explotar nuevos productos y/o servicios
a partir de resultados de investigacion cientifica y tecnoldgica (Conicet,
Argentina).

“es una importante via para transferir tecnologia y llevar los resultados de
investigacion del laboratorio a la sociedad, asi como para crear empleos
calificados y de calidad”.



OFERTA DEMANDA INSTITUCIONALES

Asimetrias y costos de
informacion (Levine,
2005)

Riesgo moral y costos
de agencia (Levine,
2005)

Asimetrias en la
distribucion inicial de
riqueza que poseen los
participantes en el
mercado (BM, 2010)

Carencia de
conocimiento (Rowlands,
2013)

Seleccion adversa
(Rowlands, 2013)

Aversion a abrir la
empresa a la
participacion de terceros
(Rowlands, 2013)

Carencia de habilidades
(Zwilling, 2016)

Diferencias en la
valoracion de la empresa
(Rowlands, 2013)

Distorsiones causadas por
estructuras institucionales
que impiden la
competencia y crean altos
costos de transaccion
(ADB, 2015)

Debilidad en el sistema de
derechos de propiedad
intelectual (Levine, 2005)

Debilidades en el sistema
judicial (Levine, 2005)

Mercados de capital con
poca liquidez (BM, 2010)

Incertidumbre sobre los
resultados de la inversion
(BM, 2010)



Sin dinero - sin posibilidades de
crecer




| No hay dinero para financiar
los negocios
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ANALISIS DE LAS FUENTES
DE FINANCIAMIENTO
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o Sirve para fundar compainias de start-up de forma
independiente, sin inversion de terceros.

o Es una tarea muy dificil, pero es una de las bases del
emprendimiento (Lopac, 2007) y representa una estrategia
de financiacion creativa (Lahm, Little, 2005).

o Implica que el empresario tiene ciertos ingresos al
principio, lo cual sélo es posible si la puesta en marcha no
requiere una gran inversion.




v' Es primordial en la etapa inicial o de incubacion de la
empresa.

v' Son aportes de “las tres f’ (friends, family and fools) y de
instituciones de apoyo.

v' Cubren entre el 40% vy el 70% del monto total de la inversion

y se logran a través de una red de contactos directa, a
menudo por montos relativamente bajos (Bustamante, 201 2).




INSTITUCION | PROGRAMA INVERSION % ACCIONES | SECTORES ETAPA

EMPRENDEFE 1996 15.000 Deuda Agroindustria, Temprana
A flexible turismo,
CE}&E& artesania
MIPYMES Y 2015 100.000 5-10 Sectores Idea,
EMPRENDEDO priorizados proyecto o
MIPRO__ RES Senplades puesta en
i marcha
, BANCO DE 2012 50.000 5-10 Agroindustria, Idea
° IDEAS TIC, turismo,
. . s
s — Senescyt construccion,
? koo transporte

Fuente: AEI, 2018




d Representa una de las fuentes mas importantes de
financiamiento, tanto en las etapas de creacion de las
startups como en la de expansion, junto con el capital
inicial aportado por el propio fundador.

A En USA representa entre 15% vy 30% del financiamiento
inicial de creacion de empresas de alto crecimiento e
intensivas en conocimiento (OCDE, 2016).




INSTITUCION | PROGRAMA INVERSION % TASA PLAZO SECTORES | ETAPA
ACCIONES | INTERES MESES

EMPRENDEDOR 20 riesgo

Banco del Pacifico

50.000 -
1.000.000

CAPITAL DE

Cualquier  Crecimiento
sector

Negocio Crecimiento
tradicional

con

innovacion

y

tecnologia

Fuente: AEI, 2018



> Las agencias publicas a nivel nacional o regional ofrecen
financiamiento directo en la forma de aportes no
reembolsables.

» En algunos casos se requieren aportes complementarios por
parte de los beneficiarios (matching funds).

> El apoyo publico (o del gobierno) cubre los analisis de
viabilidad, las pruebas de concepto, la elaboracion de planes de
negocios y los tramites para iniciar la constitucion de la nueva
empresa. Es esencial en las etapas de gestacion y creacion.




A Fondos canalizados mediante las tecnologias de la
informacion y aportados por un elevado numero de
personas con montos pequenos de dinero.

d Existen varios tipos: basados en donacion,
recompensas, deuda y participacion.

3 En 2014, se recaudaron 16,2 millones de ddélares a
travées de crowdfunding a nivel mundial (Red Cyted,
20106).



https://www.micochinito.com/

CROWDFUNDING EN ECUADOR
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http://hagamosminga.com/

> Son fuentes alternativas de financiacion, se conocen como
capitales inteligentes o formas creativas de inversion (MICT,
2011).

> Se puede definir como el "mercado que financia a empresas
nuevas con expectativas de alto crecimiento a cambio de

comprar participacion en la empresa” (Jacobsohn y Cochello,
2004).

> Se divide en un mercado formal (empresas de capital de riesgo
-ECR- o venture capital) y un mercado informal (angeles
inversionistas y las asociaciones que los agrupan, los amigos y
familiares del emprendedor, entre otros).




v' Ayudan a los empresarios a realizar sus ideas de negocio,
compartiendo sus conocimientos, experiencia y recursos
financieros.

v' Las razones mas comunes para invertir son la adquisicion de
ganancias, el fomento del espiritu empresarial, la actividad
empresarial y la creacion de nuevos valores (Verona Martel,
Garcia Cardona, & Déniz Mayor, 201 3).

v Se realiza previamente un contrato, en el cual se define la
relacion entre el fundador y el angel de negocios como
inversor. El contrato contiene un valor de inversion, el periodo
de inversion, el precio de inversion y una estrategia de salida
de la empresa (Klaémer Calopa, Horvat, & Lalic, 2014).
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Marta Sz Sartos

Los mecenas del ecosistema
emprendedor




INSTITUCION

Ange!es EC

s Angel

cPss3

LOSNING
Business
Solutions

ANO

2015

2016

2014

2007

2012

INVERSION

25.000

50.000

25.000
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100.000

% ACCIONES | SECTORES ETAPA

0-30 Agroindustria, Crecimiento
TIC, bienes de

consumo,

servicios y

tecnologia

5 Tecnologia con Expansion
potencial de
expansion

internacional

10 TIC Tempranay

crecimiento

Depende del  TIC preferente o Crecimiento

capital cualquier sector
invertido
25 Agroindustria, Temprana

retail, industria,
turismo, TIC y
alimentos

Fuente: AEIl, 2018



= Son instrumentos de financiacion dirigidos a las startups
y medianas empresas, mediante el cual una sociedad
especializada en inversiones inyecta capital en una
proporcion mayor a la de los “business angels” y sirve
para hacerla crecer.

= También suele apoyar en los primeros pasos el proceso
de la internacionalizacion de las start up (Del Pozo,
2013).

= Algunos autores afirman que el financiamiento de una
empresa a través de un VC es una adquisicion
importante, porque involucra una internacionalizacion
de su economia, promoviendo asi la competencia
(Ughetto, 2015).




CARANA

400.000

25.000

400.000

400.000

- INVERSION % ACCIONES | SECTORES ETAPA

Agroindustria, Tempranay
TIC, industria crecimiento
y turismo

TIC Crecimiento
Sectores Consolidacion
priorizados

Senplades

Agroindustria, Crecimiento
retail, TIC y
turismo

Fuente: AEI, 2018



DIFERENCIAS ENTRE ANGELES INVERSORES
Y VENTURE CAPITAL

ASPECTOS INVERSIONISTAS CAPITALISTAS DE
ANGELES RIESGO

Caracteristicas de su Personal, individual Institucional

iniciativa

Fuentes del dinero Propio Fondo de inversionistas

Queé financia Iniciativas pequefas en Empresas de medianas

su etapa temprana a grandes en su etapa

de crecimiento.

Ubicacion de la Cercana Le preocupa menos

inversion

Contrata empleado Simple Complejo

Supervision Activa y personal Estratégica y por
reportes

Participacion en la Mucha Poca

gerencia

Estrategia para retirarse Le preocupa menos Muy importante

de la inversidn

Tasa de retorno Le preocupa menos Muy importante

Fuente: Red Cyted, 2016






BOOTSTRAPPING

VENTAJAS DESVENTAJAS
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NO Se necesitan
| garantias |

- T —
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No requiere
| tramites |
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DESVENTAJAS

Intereses

vés de cuenta

T Puede ser personal a tra
corriente

+ No arriesga sus recursos
+ Mayor monto de crédito
+ Amplia oferta en el mercado

+ Posibilidad de sobregiros

-~

+ Tasa de interés alta

+ Gastos financieros extras

+ Tramites de 3 P
probacidn pue
extensos Pueden ser

. .
Necesario plan de negocios




VENTAJAS

No hay desembolso inicial de capital,

se liberan recursos para otros fines
A W~ s NS s s T

Fondos no reembolsables S

Libre disponibilidad

e SO O O S O

DESVENTAJAS
No exigen garantias

Tramitologia pesada

No hay responsabilidad financiera

i G “So—

Connotacion asistencialista




VENTAJAS

@®Nosepaganintereses [
@ Aportantes determinan posibilidades de éxito____|
@ No se realizan tramites engorrosos [
@ Mejor conocimiento del publico objetivo |
@ Vinculo personal entre crea

ores e inversores

DESVENTAJAS
> Posibilidades de copia del proyecto

Imagen negativa si no se consiguen los fondos

‘ No existe regulacion estatal




VENTAJAS % ﬂﬁ DESVENTAJAS

Se comparte riesgo
‘ | I[ Escasa oferta

Se invierte en diferentes etapas del
[ .
;l Puede perder poder de decision
[t —
Apalancamiento financiero F[:|

[ Hay acompafnamiento del inversor (:J

» Son rigurosos para su
Buena reputacion al proyecto aprobacion



VENTAJAS DESVENTAJAS

Son e_mpr_esarios con Excesivo control sobre la
IE experiencia “ empresa “
Tienen amplia red de
No suele tener problemas ‘ \
l:[ para invertir

lenen costos mas bajos, Exigen retorno de la inversion
g.Son duenos del capital )

Ofrecen motivacién personal |




VENTAJAS

+ No se requiere de un aval

+ Relaciones, asesoramiento y
experiencia en el proceso

+ Prestigio y credibilidad en la sociedad

+ Estabilidad y garantia de crecimiento

DESVENTAJAS

(‘l‘ Pérdida de autonomia y poder de
' decision

+ Retorno de inversioén alto

+ Pago de intereses periodicos




No solo esperar dinero, también
conocimiento, experiencia, contactos

No esperar rentabilidad en el corto
plazo

Existen varias fuentes segun el nivel
de desarrollo del proyecto

J’ No ceder mucha participacion al
o inversionista

AT

Negocio debe ser flexible, puede
cambiar el giro del negocio




Emprendedores que trabajen en equipo

Proyectos con modelos de negocios validados, no
solo planes

Flujos de caja reales




. Si hay fuentes de financiamiento en el mercado

Analizar ventajas y desventajas segun tipo de
negocio
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